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Secopsa elige Libia para su
desarrollo internacional

‘JOINT-VENTURE’ PARA OBRA PUBLICA/ E| grupo valenciano refuerza su area de
concesiones con filiales para gestionar centros deportivos y guarderias.

A.C.A.Valencia

Después de pasar el examen
de la diversificacién con la
creacion en los ultimos afios
de divisiones de servicios,
concesiones y medio ambien-
te, Secopsa ya tiene la primera
piedra para su otro gran reto,
la internacionalizacion. Tras
varios afios analizando los
paises del norte de Africay
Europa del Este, el grupo va-
lenciano ha creado una joint-
venture en Libia junto con un
socio local que posee una par-
ticipacion minoritaria. La
nueva empresa se centrard en
la obra puiblica y ya se ha pre-
sentado a tres concursos del
Gobierno de ese pais.

Seguin el director general
de Secopsa, José Manuel
Aguilar, la intencion de esta
empresa es concurrir a obras
de volumen medio, para no
concentrar excesivos riesgos.
“De los paises que estudia-
mos, es el que mas potencial
tiene y cuenta con una mate-
ria prima como el petroleo,
aunque no hay empresas es-
paiolas”, comenta. El grupo
también espera realizar este
afio alguna prospeccion en
Europadel Este, en Bulgariao
Rumania, aunque con un ca-
racter mucho mas puntual.

La salida al exterior se ha
convertido en una necesidad
ante la situacion de la cons-
truccion en Espana. “El afio
pasado ha sido bastante duro,
aunque en nuestro caso las di-
ficultades de la construccion
han podido paliarse en buena
parte con la diversificacion y
el crecimiento en servicios y
limpieza y gestion de resi-
duos”, sefiala el directivo. El
desplome de la vivienda y la
crisis econdmica han hecho
que la obra privada practica-
mente haya desaparecido. A
falta del cierre definitivo, esti-
ma que el drea constructora
ha caido un 15%, mientras
otras divisiones, como servi-
cios, han aumentado el volu-
men un 20%. Una situacion
que ha adelantado uno de los
objetivos del grupo de la fami-
lia Prieto, equilibrar la balan-
za entre el negocio del ladrillo
y el resto de sus actividades.
En 2009, con una facturacion
total que ronda los 150 millo-
nes de euros frente a los 160

En 2009 la actividad
de construccion
cayo un 15%
mientras servicios
crecio un 20%

José Manuel Aguilar, director general de Secopsa, en la sede del grupo en Paterna/ Miguel Angel Polo.

del ejercicio anterior, practi-
camente se situaron al 50%.

Los negocios al alza
La apuesta por la diversifica-
cién y su crecimiento ha obli-
gado a Secopsa a un proceso
de reorganizacion de sus so-
ciedades. En Secopsa Servi-
cios ha incluido las nuevas fi-
liales de seguridad y control.
Otra piedra angular es Secop-
sa Medio Ambiente, que a los
contratos de limpieza viaria,
jardineria y gestién de resi-
duos en Valencia ha sumado
una participacion mayoritaria
en laalicantina Viarsa.
Otradivision que haengor-
dado su cartera es la de Con-
cesiones, donde al negocio de
los aparcamientos, las resi-
dencias de mayores y el peaje
en sombra de la CV-35 ha su-
mado dos nuevas sociedades,
Secopsa Deportes y Secopsa
Educacioén, para construir y
gestionar centros deportivos
y guarderias municipales. De
los primeros, ya cuenta con

La estructura

@ Secopsa Construccion:
aglutina la actividad
tradicional de obra publica.

@ Secopsa Servicios: integra
la limpieza, mantenimiento,
seguridad y control de
edificios.

@ Secopsa Concesiones: a
parkings y carreteras suma
complejos deportivos y
educativos, e incluso parques
fotovoltaicos.

@ Secopsa Medio Ambiente:
ofrece servicios de limpieza
urbanay gestién de residuos.

@ Secopsa Inmobiliaria:
promueve pisos protegidos
en alquiler y suelo industrial.

dos en funcionamiento en Al-
fafar y La Patacona (Valencia)
y otros dos adjudicados en
Moncada y Chiva. En cuanto
a escuelas de educacion in-
fantil de 0 a 3 afios, ya tiene
una en el poligono Fuente del
Jarro de Paterna y espera
aprovechar el impulso de los
ayuntamientos a estos equi-
pamientos.

“Nuestro plan estratégico
no contempla diversificar
mas en actividades, aunque si
ampliar geograficamente al-
gunas lineas”, explica Aguilar.
Asi, en el caso de las concesio-
nes no se plantea salir de lare-
gién, mientras que en el caso
de los residuos y la limpieza
tras la entrada en Viarsa ya
tiene presencia en Castilla La
Mancha y Madrid y “quere-
mos crecer en mancha de
aceite”. Para ello asegura es-
tar abiertos a adquisiciones
ante los movimientos en este
sector, “otra cosa es llegar a
acuerdos en el precio”.

“Las administraciones pagan igual que hace un afio”

Durante los tltimos meses las
quejas de las empresas y las
patronales por las
condiciones de pagoy los
retrasos en los pagos se han
situado a la cabeza de las
reclamaciones a los politicos.
Secopsa, que durante sus
mas de 50 afios ha trabajado
esencialmente para este tipo
de clientes, tiene una vision
mas amplia de esta situacion.
“Las administraciones pagan
ahora igual que hace un afio,
los que llevamos tiempo

trabajando con ellos no
hemos notado grandes
cambios”, dice Aguilar, que
considera que es una
situacion agudizada mas por
las urgencias financieras ante
la resticcion del créditoy el
hecho de que muchas
empresas se hayan lanzado a
obra publica por la caidade la
edificacion privada. Asi,
consideran que en los
concursos se estan
reduciendo los margenes por
la dura competenciay las

ofertas cadavezmasala
baja. “El acceso a financiacion
es mas limitado y el dinero va
a ser mas caro, por eso hay
que seleccionar muy bien las
inversiones intensivas en
capital, como las
concesiones’, sefiala.

En su caso, el no tener peso
en el area inmobiliaria -se
centra en la promocién de
vivienda protegida en
alquiler— ha hecho que no
padezca los problemas
financieros de otros grupos.

CONSEJOS DEL JURISTA

Angela Mufioz Carreras

sPor qué contratar con
empresas en concurso?

plantearse la posibilidad de contratar con empresas

en situacion concursal. Y es que el ejercicio 2009 no
ha dado tregua, puesto que el crecimiento imparable de los
procesos concursales ha supuesto que se haya superado, sin
lugar a duda, el ntimero de concursos que se registraron du-
rante el 2008.

Ante esto, la posibilidad de contratar con empresas con-
cursadas se ha convertido en un tema candente, posibilidad
que, a nuestro parecer, no tiene por qué suponer mayores
problemas, siempre y cuando se tomen medidas de asegura-
miento en la contratacion.

En la actualidad, el legislador espariol ha tratado de evitar
que la declaracion del concurso supusiera una paralizacion
de la actividad profesional 0 empresarial del concursado, tal
y como ocurria en la regulacion anterior. Lo que se ha pre-
tendido desde la promulgacion de la Ley Concursal es impe-
dir esa paralizacién, dando un margen de actuacion al con-
cursadoy alos administradores concursales para que esa ac-
tividad no cese, dado que se trata de la fuente principal de in-
gresos con la que cuenta el patrimonio empresarial del con-
cursado.

Para que se continte con laactividad empresarial, el legis-
lador ha querido proporcionar cierto grado de seguridad a
los terceros que mantengan o inicien relaciones comerciales
o profesionales con el concursado, declarando aquellos cré-
ditos nacidos con posterioridad a la declaracion del concur-
so como créditos contra la masa, gozando de una serie de be-
neficios que no tendran los
propios créditos concur-

| a situacion actual ha llevado a muchos empresarios a

Contratar con firmas sales, como pueden ser la
concursadas no no sujecion al régimen de
deberia representar  1a comunicacion de crédi-
mayor problema tos concursales contem-

plado en el articulo 85 de
la Ley Concursal, la consi-
deracion como créditos
contra la masa de aquellos intereses devengados con poste-
rioridad a la declaracién del concurso, la no interrupcién de
la prescripcion a efectos de los créditos contra la masa, pero
sobre todo y principalmente, el pago de estos créditos por
orden de vencimiento.

Taly como hemos dejado entrever, la prededucibilidad es
la principal nota caracteristica de los créditos contralamasa,
esto es, que gozaran de preferencia frente a los créditos con-
cursales, con la salvedad tinica de los créditos con privilegio
especial, como aquellos que estan garantizados con una hi-
poteca o prenda. Los créditos contra la masa, por tanto, se-
ran los primeros que resulten satisfechos con cargo alamasa
activa, y se pagaran por orden de vencimiento y con caracter
prioritario, cualquiera que sea el estado del concurso.

A efectos de contratar con una empresa en concurso, no
se debe olvidar que los créditos contra la masa naceran una
vez se haya dictado el auto de declaracion de concurso, hito
clave del procedimiento, y nunca desde elmomento de la so-
licitud del mismo, puesto que unavez solicitado existe la po-
sibilidad de que el mismo se inadmita.

A suvez, no podran iniciarse ejecuciones para hacer efec-
tivos los créditos contra la masa hasta que se apruebe un
convenio, se abra la liquidacion o transcurra un afio desde la
declaracion del concurso sin que se hubiera aprobado el
convenio o abierto la fase de liquidacién.

Sentado esto, no puede mas que concluirse que contratar
con empresas en concurso no debe suponer mayor proble-
ma dada la regulacion que el propio legislador ha previsto, si
bien la reticencia ala contratacién con este tipo de empresas
estaalaordendel dia.

segun la legislacion
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